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Wymagania wstepne

Spotecznos¢ miedzynarodowa wspiera teraz Ukraine, jej obywateli i biznes na wszystkich
poziomach, w tym ze wzgledu na zwiekszone zainteresowanie ukrainskimi produktami
winiarskimi. Sytuacja ta sprzyja nawigzywaniu kontaktéw handlowych z rynkami
zagranicznymi. Oferujemy kilka waznych krokéw i narzedzi do organizowania eksportu wina z
Ukrainy w nowoczesnych warunkach.

Strategie wchodzenia na nowe rynki z
uwzglednieniem odmian eksportu

Eksport bezposredni Eksport posredni Produkcja wyrobéw na
rynku docelowym

Eksportujesz produkty na nowy e Z kupujgcymi

rynek. Bedziesz musiat samodzielnie e Zpomocy
obstuzy¢ wszystkie etapy procesu, dystrybutoréw
od transportu i ptatnosci po e Zpomoca firm
zawieranie transakcji na nowym handlowych i
rynku. zarzgdzajacych
e Poprzez wiele
kombinacji
Ryzykowne w warunkach Organizowanie sprzedazy Private Label — wytwarzanie
niestabilnosci wewnetrznej. online na platformach typu produktéw importera pod jego
Alibaba czy Taobao jest znakiem towarowym. Nie zaleca
bardzo skuteczne. sie tego robi¢ w nowoczesnych
warunkach, kiedy lepiej jest
podkresli¢ ukrainskie

pochodzenie wina.
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Jak okresli¢ gotowos¢ firmy do
eksport?

Dostepnosc¢ anglojezycznej strony internetowe;j

Jest pracownik odpowiedzialny za eksport

Wystarczajgce zdolnosci produkcyjne

Dostepnosc¢ bezptatnych zasobdéw / wykorzystanie
ustugi firmy outsourcingowej

kroki do rozszerzenia dziatalnosci
poprzez rozwoj nowych rynkow:

Zdefiniuj nowe rynki docelowe

Wstepne skanowanie potencjatu rynku https://www.trademap.org/ pomoze Ci na tym etapie.
Strona dostarcza informacji na temat rozwoju eksportu i importu na réznych rynkach dla
okreslonych produktow. Wszystko, co musisz znac, to kod produktu. 220429 to kod wina z
naturalnych winogron.

Aby korzystac z serwisu, musisz zarejestrowac sie i aktywowac swoj profil za posrednictwem poczty
elektronicznej.
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Product
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Strona zawiera rowniez szczegdtowe statystyki dotyczgce iloSci
réznych krajach Swiata. Ponizej statystyki dla nich:

importowanych towaréw w

Product |...... 220429 - Wine of fresh grapes, incl. fortified wines, v |
@world O Country [All v
Partner  All v

1

other criteria [ Imports v| [Trade indicators | [by country v|

Product Group [ None ~

Country Group [None v

Partner Group  None

List of importers for the selected product in 2021

Product : 220429 Wine of fresh grapes, incl. fortified wines, and grape must whose fermentation has been arrested .

NG

The product code selected above has been reallocated in the 2017 HS revision.

Table Graph Map Companies

[ Public lenders] [ FDI data] [ Standards

Download: @@ 2

Select your indicators v

Rows per page | Default (25 per page) v
12345678

Importers growth in
thousand) ¥ t country (%) @
World 3,135,452 -129,349 0| Noquantity - 3 100 7,008 0.1

United Kingdom i 670,091 -666,189 0| No quantity 4 14 214 12,164 0.19 7.9
@ |Germany i 541,834 -527,444 811,794 Tons 667 -2 -1 -5 173 4,558 0.16 79
[@ |United States of America i 422,498 220711| 442,494 | Cubic meters 955 9 12 27 135 8,857 0.16 8
France i 220,593 36,358( 445,907 Tons 515 9 7 -16 73 2,917 0.37 79
Australia | 121,405 267,982 44,147 | Cubic meters 2,750 26 2 12 3.9 3173 0.88 32
@ |Denmark i 107,295 -89,012 81,583 Tons 1315 4 7 -3 34 8,505 0.13 [2
[@ |China i 102,544 102491 115052 Tons 891 -15 -12 12 33 15,760 0.39 307
Portugal i 95,982 67,041| 202,182 Tons 475 7 12 9 31 602 0.97 79
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Mozesz takze przegladac statystyki dla okreslonych regionéw, wybierajgc Grupe krajow:

Home & Search  Data Availability ~Reference Material Other ITC Tools More Mrs. Olga Kuplivanchuk ~ JSgle|[S) I

Product | ... ... 220429 - Wine of fresh grapes, incl. fortified wines, v Product Group | None v
OWorld ® Country [All ] Country Group | European Union (EU 27) v
Partner [All v| Partner Group [ None v

ﬁ| other criteria | Imports | (Trade indicators | [by country v|

List of importers for the selected product in 2021
Product : 220429 Wine of fresh grapes, incl. fortified wines, and grape must whose fermentation has been arrested ...

The product code selected above has been reallocated in the 2017 HS revision.

[Public tenders] [FDI data] [Standards

Rows per page | Default (25 per page) \/]

Companies

Dcwnload:g@ E | =

Select your indicators v

MARKETING SOLUTIONS MADE FOR YOUR BUSINESS!

World 3,135,452 -129,349 0| No quantity -1 -3 100 7,008 0.1
European Union (EU 27) Aggregation 1,428,402 77,023 456
Germany i 541,834 -527,444 811,794 Tons 667 -2 -1 -5 17.3 4,558 0.16 79
France | 229,593 36,358 445,907 Tons 515 -9 -7 -16 7.3 2917 0.37 79
[® |Denmark i 107,295 -89,012 81,583 Tons 1,315 4 7 -3 34 8,595 0.13 79
Portugal i 95,982 -67,041 202,182 Tons 475 7 12 -9 3.1 602 0.97 7.9
Italy i 95,462 215,658 233,686 Tons 409 -5 5 42 3 1,673 0.67 79
Belgium i 65,818 -32,681 56,970 Tons 1,155 -7 -1 21 6,041 0.16 79
Sweden | 65,422 63,494 23,826 Tons 2,746 -4 9 21 2.1 3,554 0.21 7.9
Czech Republic § 47,933 -47,517 74,743 Tons 641 -6 -5 -6 15 1,744 0.2 79
i 43,824 -29,859 34,770 Tons 1,260 -8 -10 -14 14 4,033 0.2 79
Slovakia | 27,256 11,507 0| No quantity 19 59 0.9 707 0.38 79
. .
KROK 2. Przeprowadzaj badania rynku
Badania marketingowe sktadajg sie z nastepujacych etapow:
1. Analiza PEST (analiza czynnikdbw politycznych, ekonomicznych, spotecznych i

technicznych na rynku krajowym).

2. Analiza konsumentéw na rynku: trendy konsumenckie, portret konsumenta, historia
rozwoju rynku wina w kraju.

3. Analiza mozliwosci konsumentéw i polityki cenowej dla wina kraju.

4. Analiza podatkéw i optat od produktéw importowanych, a przede wszystkim alkoholu.
Akcyze, podatki, optaty i inne taryfy mozna przeanalizowac dla kazdego kraju na stronie
https://www.macmap.org.

5. Wyzwania i korzysci dla importeréw wina w kraju.

6. Analiza punktéw sprzedazy: kanaty sprzedazy alkoholu online \ offline, dystrybutorzy,
cechy zawierania umow.
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Zdecyduj, czy wejs¢ na ten rynek, czy znalez¢ inny rynek
docelowy

Jesli badania rynku i analiza konkurencji wykazg, ze ten rynek nie jest Twoim celem i nie
przyniesie Ci zysku, wré¢ do , aby znalez¢ rynek, ktory jest dla Ciebie odpowiedni.

Analiza rynku i ksztattowanie na nim strategii rozwoju to kluczowe punkty w
przygotowaniach do eksportu. Bez starannego przygotowania prawdopodobieristwo
niepowodzenia jest bardzo wysokie. Po wybraniu rynku i podjeciu decyzji o rozwijaniu na nim
swojego produktu konieczne jest uksztattowanie ceny, ktéra bedzie konkurencyjna.

Ksztattowanie ceny

(na rynki zagraniczne i krajowe)

madheads.pro

&2 info@madheads.pro
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Winogrona (wydatki
1,5-2 kg na butelke)

Wiasny

MARKETING SOLUTIONS MADE FOR YOUR BUSINESS!

Cena fabryczna

Akcesoria

Korek

0,14-0,55 $/szt

Dojrzewanie i

przechowywanie

Ztozonosc produkgji

Zasoby energii na

Inne koszty

Drozdze, enzymy,
materiaty
pomocnicze do
produkcji wina,

. (zalezy od ) woda oczyszczona
Koszt 1 sadzonki to 1,5 typu), zakup za jednostke do mycia
Euro granica pojemnikdw i
Beczka sprzetu
Obcingnie winorosli (5-19 Butelka
ton winogron na hektar) Dab Francuski 225 . Podatki i
. | 0,82-8,24 USD za $1.000 dp:ZW"'et"'a.
oszt pracy personelu, sztuke, zakup za okumentacja
koszt granica
ziemi, warFoéc’ érodkc’)w, za Podatek akcyzowy
pochq.ktorych uprawia sie E—— Wino wytrawne
winnice, UAH/butelka Y stotowe
ProjeRteniet 0,0022 USD za
rojekt etykie
Zakupione (%1 JOOO-$2 000:; butelke
Musuijace 0,22 USD
za butelke

Bialy - 0,41-0,49 $/kg

Czerwony - 0,52-0,55 $/kg Deserowe wino 0,19

USD/butelka

Drukowanie etykiet
0,014-0,055 USD/szt
(w zaleznosci od ilosci)

Marketing i
doradztwo

Marza produkcyjna Marza sprzedawcy

Sprzedaz detaliczna

20-30%
Dystrybutor

Marza
dystrybutora
20-30%

Marza punktu
sprzedazy
20-50%

Sieci handlowe
30-40%
HORECA

100-300%

B madheads.pro info@madheads.pro ! +38 (067) 487-16-70 ® @
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Opracuj strategie wejscia na rynek
Strategia wejscia na rynek powinna obejmowac:

1. Wnioski z analizy rynku i dane wstepne (asortyment firmy, techniczne mozliwosci
rozszerzenia produkgji, perspektywy optymalizacji kosztéw).

2. Mozliwe opcje rozwoju na rynku z uwzglednieniem analizy strategii gtdwnych

konkurentow.

Analiza SWOT firmy.

Cele strategiczne firmy na nowym rynku.

Najefektywniejsze kierunki rozwoju biznesu na nowym rynku.

Tworzenie unikalnej propozycji sprzedazy (USP).

Portret konsumenckiej marki firmy.

Propozycje rozwoju firmy na nowym rynku w obszarach 5P:

Product - rozwdj portfolio asortymentowego.

Price - ksztaltowanie sie ceny (ceny wysytkowej i ceny na pétce) w réznych kanatach

dystrybucji.

Place - kanaty dystrybucji. Naszym zdaniem najbardziej odpowiednimi kanatami

sprzedazy mogg by¢ internetowe platformy sprzedazy wina (E-commerce) oraz

wspotpraca z duzymi dystrybutorami.

Promotion - promocja produktéw w kanatach dystrybucji (moze obejmowad plan

marketingowy i budzet).

People to zespdt, ktdry ma stuzyc¢ projektowi.

O N v kAW

Miedzynarodowe winiarskie sg waznym elementem promocji produktow
na rynkach eksportowych.

Lista najwazniejszych miedzynarodowych konkurséw i wystaw winiarskich

2022-2023, w ktérych warto wzigé udziat, aby zaprezentowaé swoje produkty
spotecznosci miedzynarodowej i potwierdzi¢ jakos¢ wina:

B madheads.pro &4 info@madheads.pro 0 +38(067)487-16-70 ® @
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Nazwa Data i miejsce Opis Strona

konkursu/wystawy internetowa

London Wine 20-21 marca 2023, | Miedzynarodowy https://londonwi

Competition Londyn konkurs degustacyjny, w | necompetition.co
ktorym mozesz wzigc m/

udziat, jesli chcesz
sprzedawac wino w
Wielkiej Brytanii

International Wine marzec-kwiecien Miedzynarodowy https://www.inter
Challenge 2023 r., Wielka konkurs degustacyjny, nationalwinechall
Brytania uznawany na catym enge.com/

Swiecie, jest bardzo
wazny dla sprzedazy w
UE i Wielkiej Brytanii

Decanter World Wine maj 2023, Londyn | Najbardziej prestizowy https://www.deca
Awards konkurs degustacyjny, nter.com/decante
doceniany przez r-awards/
ekspertéw na catym
Swiecie. Wazne do
sprzedazy w UE, Azji,
USA, Wielkiej Brytanii

London Wine Fair maj 2023, Londyn | Miedzynarodowe targi https://www.lond
win o szczegdlnym onwinefair.com/
znaczeniu dla oséb
planujgcych wejscie na
rynek Wielkiej Brytanii

Mundus Vini marzec 2023, Miedzynarodowy https://www.mei
Niemcy konkurs degustacyjny ninger-online.de/
odbywa sie raz w roku w | en/mundus-vini
ramach cieszacej sie
duzym uznaniem w UE
wystawy ProWein

ProWein 19-23 marca 2023, | Najwieksza https://www.pro
Dusseldorf miedzynarodowa wein.de/
wystawa, obowigzkowa

U +38(067) 487-16-70 ® @
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dla tych, ktorzy planujg
eksport
IWCS 19 sierpnia 2023, Miedzynarodowy https://iwsc.net/
2023 Wine Stany Zjednoczone | konkurs degustacyjny,
Communicator Ameryki bardzo wazny dla
sprzedazy w UE, Azji i
SZA
Challenge International | 21-22 kwietnia Miedzynarodowy https://www.chall
du Vin 2023 r., Francja konkurs degustacyjny, engeduvin.com/e
bardzo wazny dla n/
sprzedazy w UE
Concours Mondial de Maj 2023, Belgia Miedzynarodowy https://concours
Bruxelles konkurs degustacyjny, mondial.com/fr/
prestizowy i wazny dla
sprzedazy w UE
Vinitaly 2-5 kwietnia 2023, | Miedzynarodowa https://www.vinit
Werona wystawa wina wazna dla | aly.com/en/veron
promocji na rynku UE a/
Specyfika rynku amerykanskiego:
Los Angeles czerwiec 2023, Los | Amerykanski prestizowy | https://fairplex.co
International Wine Angeles konkurs degustacyjny m/competitions/
Competition wine-competition
CneundivyHo aAna pyHKy Asii:
Vinexpo Asia 23-25 maja 2023, https://www.vine
Singapur Xposium.com/vin
expo-asia/
Prowein Asia 25-28 kwietnia Znakomita https://www.expo
2023, Singapur Miedzynarodowa beds.com/event/
10-12 maja 2023 Wystawa w Azji prowine-asia
r., Hongkong

madheads.pro &4 info@madheads.pro U +38(067) 487-16-70 ® @
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Planowanie udziatu w miedzynarodowych konkursach i wystawach zalecamy rozpocza¢ z co
najmniej rocznym wyprzedzeniem, aby mie¢ czas na przygotowanie asortymentu i przestanie
go do konkursu, rezerwacje miejsca, zaprojektowanie i wykonanie stoiska.

Inne przydatne platformy
eksportowe

Analiza wymagan rynkowych, regulacji taryfowych https://www.macmap.org
(cta, Swiadectwa pochodzenia) i pozataryfowych
(normy techniczne, wzornictwo itp.)

Taric zaséb dla Europy https://ec.europa.eu/

Wymagania dotyczgce produktow Access2 Market https://trade.ec.europa.eu/

Biuro Rozwoju Przedsiebiorczosci i Eksportu https://helpdesk.epo.org.ua
Swiadectwa pochodzenia i analiza wymagan https:/findrulesoforigin.or
rynkowych

Pan-Euro-Med-Convention,  uniwersalne  zasady https://zakon.rada.gov.ua/rada/
handlu

Prawodawstwo europejskie: wspdélne standardy dla https://standards.cen.eu/

wszystkich

Ustawodawstwo ukrainskie https://www.me.gov.ua/

Szczegbtowa analiza atrakcyjnosci statista.com & ec.Europa.eu/eurostat
0 madheads.pro &2 info@madheads.pro U +38(067) 487-16-70 ® @
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WhniosKki

Z pomocg tej instrukcji mozna przejs¢ przez proces przygotowania, zdecydowac o kierunku
eksportu i zorganizowac¢ dostawe produktéw w ciggu 3-6 miesiecy. Jesli chcesz przyspieszyc
ten proces, zalecamy skontaktowanie sie z firmg outsourcingowag specjalizujacg sie w
badaniach rynku miedzynarodowego i tworzeniu strategii eksportowych.

Dziekuje za uwage!
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